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Empresa Nacional Minera ENAMI EP

O
Enami EP= Como parte de su objeto social, la ENAMI EP esta facultada
Empresa Nacioral Minera para intervenir en todas las fases de la actividad minera, bajo

condiciones de preservacion ambiental y de respeto

« LaEmpresa Nacional Minera, ENAMI EP, fue creada de los derechos de los pueblos.
en 2010, mediante Decreto Ejecutivo No. 203. ‘

 La ENAMI EP ha ejercido funciones como el tnico _
brazo ejecutor de la politica minera a nivel de Estado,
incursionando en varios proyectos en distintas fases y

regimenes del sector.

CIERRE DE
OPERACIONES

EXPLOTACION

« Aftravés de su capacidad asociativa, la ENAMI EP , , é S
. . ., EXPLORACION EVALUACION Y REFINACION
ha suscrito acuerdos comerciales, contratos de cesion INICIAL ECONOMICA @.
y transferencia y convenios de cooperacion con S

empresas nacionales e internacionales.



Potencial Geoldgico - Minero

ala & 80" 78" 76" | 80" >
La ubicacion estratégica de Ecuador y los estudios histéricos realizados han permitido
identificar un gran potencial minero. La influencia de la cordillera de los Andes ha generado
ke una compleja distribucion geologica, resultado de la subduccion de la placa de Nazca bajo la
- - = placa Sudamericana, lo que ha creado areas mineralizadas de gran interés a nivel

nacional e internacional.



Oportunidades y Ventajas Competitivas de la ENAMI EP

Portafolio de proyectos con
yacimientos metalicos, polimetalicos
y no metalicos. Plan de expansion con
proyectos de inversion en beneficio

y comercializacion de minerales.

Derecho preferente y de
primera opciodn para solicitar
nuevas areas.

Respaldo
gubernamental

para el desarrollo
de proyectos

Sélidas relaciones
intergubernamentales que facilitan
los tramites para el desarrollo de la
actividad minera.

Amplia capacidad asociativa
con mecanismos dinamicos.

Presencia social en las zonas
de influencia de los proyectos mineros.



Ejes de gestion 2025

Capacidad Asociativa
* Acuerdos Comerciales.
» Cesiony Transferencia.

Gestion del Portafolio y Expansion i ; @ Proyectos de Inversion
» Derecho Preferente y de Primera Opcion. ad®a » Planta de Beneficio y Depdsito de Relaves.

» Actualizacion del Portafolio de concesiones. ) .., » Comercializacion de Minerales.
Transparencia y comunicacion



Gestion del portafolio
y expansion
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Areas de titularidad y Acuerdos Comerciales ENAMI EP

LEYENDA TEMATICA

® Proyectos bajo Acuerdos Comerciales
® Proyectos en Exploracion

@ Proyectos No Metalicos

@ Proyectos Pequena Mineria

_ Tola Norte (Fe-TI) Espejo (Au-Cu)

Rio Magdalena (Au-Cu)

) Esmeraldas
Pacto (Au-Cu)
Liurimagua (Cu-Mo) / g}\

Domingo_

Playa Rica (Au-Cu)
@L\A o laChispalwty)
S ] 'Y

Sucumbios Hanrine Exploration (Cu-Mo)

Imbabura

Sigchos (Au-Ag-Cu)

Francisco de Orellana

Unacota (Caliza) /’J Hanabi ’Cottmax'
Pegasus (Au) A

Los Rios
Bohvar

La Tronera (Caliza) Pastaza

Elena ’?
i <J
oA\
2 “:) ¢ Morona Santiago
Solaris Resources (Cu-Mo)

Muyuyacu (Au)

El Oro . . ]
Campanillas (Au-Cu) Barrick International (Au-Cu) .

Loja Nanguipa (Cu-Au)

ora -
Chlnchlpe
Isimanchi (Caliza)
. P




Gestion del Portafolio y Expansion

Renovar el portafolio de proyectos

de la ENAMI EP, de la mano del Gobierno
Nacional y del Ministerio de Energia y Minas,
para la ejecucion de nuevos proyectos
mineros y concrecion de nuevos

procesos de negociacion.

(Gl}

Ejercer el Derecho Preferente y de Primera Opcion.

Actualizacion del portafolio de concesiones.

Analisis de potencial geoldgico en zonas de titularidad y otros zonas.

Busqueday solicitud de nuevas areas.

Concretar procesos de negociacion — acuerdos comerciales.



Capacidad asociativa
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Capacidad Asociativa

Acuerdos Comerciales
» Iniciativa Externa: Derecho preferente y de primera opci(')n, } Ventaja competitiva otorgada por el Art. 21 de la Ley de Mineria, a la ENAMI EP, para acceso prioritario a concesiones mineras.

» Iniciativa Propia: Concesiones de titularidad de ENAMI EP

MEJOR POSTURA FIRMAACUERDO MARCO FIRMA DE ACUERDO (S) CAMBIO DE FASE
ECONOMICA PROSPECCION ESPECIFICO (S)

o)

* Muestra de interés Socio no desea continuar , A cambio de una contraprestacion a
« Convocatoria (Entrega de EXPLORACION INICIAL Y AVANZADA favor de ENAMI EP.
« Subasta al alza informacion Geoldgica) (HASTA 8 ANOS)
» Firma de Acuerdo Marco v Convenios Especificos por cada concesion.

Pago Fin de la relacién contractual Condiciones

* Obligacion de exploracion
* Valorizacion del yacimiento

L ] ®
Reereerrmrennans 90 dl’as ............... ; ¢ |nformacion Compar[ida con ENAMI EP

 Decision de Cesion y Transferencia



Acuerdos Comerciales 2024

%ﬁ

SOLARIS

(USD 25 millones de inversion)
Firma del Acuerdo Comercial Marco.
Hectareas: 39.734

%ﬁ

Ubicacion: Morona Santiago BARRICK
07 Mayo de 2024 (USD 27,50 millones de inversion)
Firma del Acuerdo Comercial Marco.
Hectareas: 39.725
% Ubicacion: Zamora Chinchipe
19 Septiembre de 2023
HANRINE

(USD 120 millones de inversion)
Firma del Acuerdo Comercial Marco.
Hectareas: 28.276

Ubicacion: Imbabura

04 Abril de 2024



Proyectos de inversion
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Ecuador Minero: un gigante en expansion

) Planta de beneficio
(o] Inversion
USD 3,10 millones

F\ Depésito de relaves
==_ | |nversidn

USD 35,15 millones

USD 38,85
millones

ORI e .
; Comercializacion de minerales
Inversion

USD 0,60 millones

Primeras infraestructuras publicas de este tipo.

Beneficios tributarios.

Control desde el procesamiento hasta la comercializacion.
Barras de alta pureza mineral.

Industria creciente a nivel de exportaciones e inversion.
Riqueza mineral en oro, plata y cobre.

Alto potencial mineral en varias zonas del Ecuador.
Ordenamiento juridico aplicable.

Trazabilidad del mineral.



Fases del proyecto e inversion

#®- Planta de beneficio
A

USD 0,10 millones

 Estudios de pre factibilidad
» Estudios de Factibilidad FASE 1

En negociacién acuerdo con PNUD

O O

USD 3,00 millones

FASE 2 . Estudios Definitivos
* Construccién

Por financiar
O O

» QOperaciones FASE 3

* Mantenimiento

Q

Capacidad de procesamiento de 200 toneladas de mineral al dia.

Demanda potencial: produccion estimada de 1.613
concesiones mineras otorgadas a pequefios mineros y
2.730 concesiones mineras otorgadas a mineros

artesanales.
(Fuente: Plan Nacional de Desarrollo 2024 - 2025)

Ubicacion: zona de alto potencial extractivo.
(Zamora, El Oro o Morona Santiago a determinar en el estudio

de factibilidad).



Fases del proyecto e inversion

3 [ Deposito de relaves

USD 0,15 millones

» Estudios de pre factibilidad
» Estudios de Factibilidad FASE 1

En busqueda de financiamiento

O O

] ao' Capacidad del dep6sito de 178.530 m3, aproximadamente
USD 35 millones A 5 aflos de procesamiento de la planta de beneficio.

FASE 2 « Estudios Definitivos

» Construccion

En biisqueda de financiamiento g Ubicacion: colindante a la planta de beneficio.

O O

» QOperaciones FASE 3

* Mantenimiento




Fases del proyecto e inversion

ENAMI EP se proyecta como un actor clave en la comercializacion de minerales, a través
de la compra de roca mineral, concentrados y barras doré a pequefios mineros y mineros
artesanales, asegurandoles una compensacion econdémica inmediata; y garantizando minerales

para la venta en el mercado nacional e internacional.

+

¥ e :
® \.’ Comercializacion de minerales
E\"E‘L‘L

USD 0,60 millones

Capital de trabajo para compra aproximada de 10 kilos ﬁﬂ
de barras doré con una pureza minima del 70%.

Estado: En preparacién de instrumentos normativos internos

Ventajas para la inversion

» Método de comercializacion sencillo y con capacidad
de compray venta agil.

» Compromiso de venta futura en base a disponibilidad.
 Incremento historico en el precio del oro.

» Capacidad de intervencion de ENAMI EP

en todas las fases mineras.

« Trazabilidad y cumplimiento de normativa

» Beneficio fransversales de tipo social.

» Facilidades logisticas de almacenamiento,

custodia y exportacion.



Puntos clave

En Ecuador, la mineria es una industria en ascenso con un impacto real en la economia.

ENAMI EP es la Gnica empresa estatal minera con capacidad de intervenir en toda la cadena de valor
de la mineria.

=—) °* Cuentacon ventajas competitivas Unicas que permiten acceso prioritario a areas mineras, diferentes modalidades de asociatividad y

J | métodos de negociacion eficientes.
» Casos de negociacion exitosos con empresas reconocidas a nivel mundial, como Barrick, Solaris, Hanrine.
» Portafolio de areas con alto potencial geoldgico y proyectos de inversion atractivos en términos econémicos y sociales.

»  Equipos multidisciplinarios competentes y acordes a la industria.



£ VUEVD / // /{/%;/l%[
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inversi eeeeeeeeeeeeeee p.go .ec
(+993) 2 395 3000
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